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PROGRAM SZKOLENIA

»Skuteczna strategia eksportowa produktow i ustug,
gwarantem sukcesu na rynkach miedzynarodowych”,
18 maj 2018 r.

Miejsce szkolenia: Zachodniopomorskie Stowarzyszenie Rozwoju Gospodarczego - SCP, ul. Kolumba 86, 70-035 Szczecin

08.30 - 09.00 | Rejestracja uczestnikow

09.00 - 09.15 Powitanie uczestnikdéw oraz prezentacja oferty Osrodka Enterprise Europe Network
> Eksport jako mozliwosci rozwoju Twojej firmy
o Analiza pozycji konkurencyjnej Twojej firmy oraz jej mozliwosci eksportowych
o Wyznaczanie celéw eksportowych na poszczegdlnych rynkach docelowych

9.15 - 10.45 > Ktodre rynki eksportowe wybra¢? Metody wyboru rynkéw zagranicznych
o Jak skutecznie zbadac otoczenie biznesowe przedsiebiorstwa na rynkach docelowych
o Analiza konkurencji przedsiebiorstwa na rynkach eksportowych
o Analiza konkurencyjnosci produktu na wybranych rynkach eksportowych

10.45 - 11.00 Przerwa kawowa

> Skuteczna strategia eksportowa na rynkach zagranicznych
o Adaptacja produktu do wymogow wskazanych rynkow zagranicznych
= Dostosowanie produktu do potrzeb rynku
* Wyznaczanie budowa wartosci dla klientéw
= Budowa oferty dla partneréw zagranicznych
=  Wybdr strategii produktowej na rézne rynki
11.00 - 12.30 o Cena eksportowa, czyli jak dobrac cene do rynku docelowego
=  Wybor strategii cenowej na rynki zagraniczne
= Inwentaryzacja cen produktow konkurengiji
»= Metody wyznaczania korzysci cenowej dla nabywcy oraz dystrybutora na
rynkach zagranicznych
= Mozliwos¢ w zakresie polityki rabatowej

12.30 - 13.00 Przerwa kawowa, Lunch
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o Strategia dystrybucji
= Eksport posredni vs. Eksport bezposredni — jak wybra¢ najefektywniejsze
rozwigzanie na danym rynku zagranicznym
= Praktyczne porady w zakresie strategii dystrybucji na wybranych rynkach
o Jak wybrac dystrybutora?
e Wyznaczanie zadan dla dystrybutora?
e Sprawdzenie potencjatu zagranicznego dystrybutora
o Zarzadzanie kanatem dystrybucji na rynkach miedzynarodowych
13.00 - 15.00 o Strategie komunikacji i promocji na rynkach zagranicznych
= Dziatania w kierunku zdobycia zagranicznego kontrahenta
= Komunikacja z zagranicznym dystrybutorem, na przyktadzie wybranych
rynkow

> Wybor dziatan taktycznych stuzacych realizacji strategii eksportowej

> Jak opracowa¢ wstepny budzet i harmonogram wdrazania strategii
eksportowej

> Sesja pytan i odpowiedzi

Pytania uczestnikdw/Dyskusja/Konsultacje indywidualne/Rozdanie certyfikatow

15.00 - 15.30 ., . .
ukonczenia szkolenia

Komisja
een.ec.europa.eu ot R JFuropejska
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oraz przez Ministerstwo Rozwoju ze srodkéw budzetu panstwa
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